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Pise: Vahidin Omanovic, dipl. оес. 

UVOD 

U dinamicnom i tehnoloski naprednom 
privrednom okuzenju, nacin na koji preduzece 
moze da stekne konkurentsku prednost jeste bo­
lje upravljanje na podrucju finansiranja: samofi­
nansiranje, finansiranje putem fiskalnog sistema 
i finansiranje putem trziSta. 

Finansiranje putem trzista је utoliko znacajni­
je ako је privreda razvijenija i и takvim privredama 
se pojavljuju razliciti oЬlici finansiranja. Faktoring 
је jedan od naCina takvog finansiranja. 

HISTORIJAT 

Pocetak faktoringa vezujemo za SAD i komi­
sione poslove. 1 Tada је faktor2 kupcima и Americi 
prodavao uvezennu robu iz Evrope, istovremeno, 
dajuCi garanciju svom komitentu и Evropi da се 
roba Ьiti naplacena od krajnjih kupaca. Cesto је 
robu placao prije nego sto su to njemu ucinili 
krajnji kupci. Sada nosioci ovog posla (faktori) 
kupuju potrazivanja svojih klijenata prije roka 
dospijeca i tako ih finansiraju. 

FAKTORING Sta је to? 

Faktoring poslovi и domacem i medunarod­
nom prometu su mehanizam finansiranja kojim se 
organizacije koje se bave tim poslovima (faktori ili 
faktoring firme) ugovorom obavezuju da се preu-

Komision је, и osnovi, usluzni posao, и kojem proda­
vac prodaje robu kupca и svoje ime i za tudi racun, а 
nakon prodaje se pravi obracun prodaje. Porez placa 
prodavac, i razliku novca vraca dobavljacu (nakon od­
Ьitka svoje provizije). 

2 Agent (engl.). 

zeti potra:livanja svog komitenta (proizvodaea, tr­
govca".) koje potrazivanje ima prema trecem licu. 
То је, и osnovi, pravni posao kojim se potra:livanja 
faktoring povjerioca iz ugovora о isporuci robe ili 
usluga ustupaju specijalizovanoj firmi koja preuzi­
ma rizik naplate klijentovog duznika. 

Iz navedenog se vidi: 
1. da se radi о ustupanju (cesiji)3 svih klijento­

vih potrazivanja faktoru i 
2. da su funkcije faktoringa finansiranje, osigu­

ranje naplate i upravljanje potrazivanjima. 

3 SpecifiCnost faktoring ceslje је da se uvijek radi о ustu­
panju svih buduCih potrazivanja, а kod oЬicne radi se о 
dospjelim i pojedlnacnim potraiivanjima. 
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VRSTE FAKTORINGA 

Postoje pravi i nepravi faktoring. Kod pra­
vog faktoringa, faktor uz naplatu ugovorenog 
procenta vrijednosti potrazivanja i upravljanja 
potrazivanjem preuzirna i odgovornost za napla­
tu potrazivanja od duznika (tzv. delkredere rizik), 
sto znaCi da su zastupljene sve funkcije faktorin­
ga (finansiranje, upravljanje potrazivanjem i rizik 
naplate). Kod nepravog faktoringa faktor kupuje 
potrazivanje bez preuzimanja delkredere rizika. 
Postoji i faktoring ро dospjelosti, gdje faktor ku­
puje klijentova potrazivanja sa danom dospjelo­
sti (iskljucena funkcija finansiranja). Takode se 
moze razlikovati domaCi i rnedunarodni ili uvo­
zni i izvozni faktoring. 

FUNKCIJE FAKTORINGA 

1. Finansiranje 

Finansiranjern putem faktoringa, faktor stav­
lja na raspolaganje odredeni iznos sredstava, а da 
istovremeno ne prima protuuslugu. Ekonomski 
ekvivalent је plaeanje duzriika. Bitno је da mora 
postojati vrernenska razlika izmedu dana kad fak­
tor daje sredstva klijentu i dana plaeanja duznika. 
Finansiranje se kod faktoringa vrsi na dva nacina: 
avansom i diskontom. Avansnim finansiranjem 
faktor zadriava izmedu 5% do 30% iznosa potra­
zivanja na posebnom racunu kao pokrice za even­
tualne prigovore duznika ро osnovu kvalitete. Kod 
diskontnog finansiranja, faktor uplacuje kompletnu 
sumu umanjenu za naknade (kamate, rizik placanja, 
upravljanje potraiivanjima".). Visina ovih naknada 
oblcno iznosi izmedu 4,5% do 5,5%. 

2. Osiguranje naplate 
(delkredere funkcija) 

Ova funkcija podrazumijeva da faktor vodi 
racuna о bonitetu duznika, te da se u slucaju ne­
placanja duznika odrice prava na povrat potraiiva­
nja za iznos koji је vec uplatio klijentu. Ukoliko је 
faktor dao izjavu о prihvatanju delkredere rizika, 
rnoze је opozvati prije nego klijent isporuCi robu. 
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3. Usluzna funkcija 

U koju spada vodenje tacne i azurne evi­
dencije о naplati potrazivanja i vodenje racu­
na о rokovirna dospijeca potraZivanja od ku­
paca, ispitivanje kreditne sposobnosti duzni­
ka, vodenje knjigovodstva, obracun provizije, 
poreza". 

UCESNICI U FAKTORINGU 1 
NJIHOVE OBAVEZE 

• Кlijent је subjekt koji proizvodi i prodaje 
robu. Osnovna obaveza klijenta је da fakto­
ra uredno obavjestava о isporucenoj robl i 
uslugama о kupcima koji su predrnet fakto­
ringa. 

• Kupac је subjekt koji prima robu ili usluge i 
koji postaje duznik faktora. 

• Faktor је organizacija koja od svojih klije­
nata otkupljuje fakturirane iznose u duzem 
periodu. On naplacuje od duznika prenijeta 
potrazivanj а. 

PREDNOSTI 1 NEDOSTACI 
FAKTORINGA 

Ugovor о faktoringu se iskljucivo pravi u 
pismenoj formi zbog njegove kompleksnosti u 
pravnom smislu. Interesi su razliciti i samim tim 
prednosti i mane se mijenjaju u zavisnosti od po­
zicije u faktoring poslu. 
1. Poboljsanje likvidnosti: klijent odmah napla­

cuje dio iznosa od faktora, zatim ta sredstva 
usmjerava u druge poslove; 

2. Finansiranje putem faktoringa ima prednosti 
u odnosu na finansirenje putem tekuceg ra­
cuna. Kod drugospomenutog banka oblcno 
finansira ozmedu 60% do 80% vrijednosti 
potrazivanja do visine odobrenog kredita, а 
faktor odmah daje na raspolaganje oko 80% 
vrijednosti potrazivanja; 

3. Poboljsana pozicija na trzistu - nakon prili­
va sredstava klijent moze jeftinije nabavljati 
robu (ekstra rabati za avansne uplate) i imati 
uredniju isporuku; 



4. Osiguranje naplate putem faktoringa је jef­
tinije od klasicnog osiguranja jer se ne mora 
obezbljediti i do 30% od osigurane sume, 
sto је praksa u osiguravajuCim kucama; 

5. Analiza i pracenje duznika - klijent nece 
imati nikad poziciju da dobra analizira i pra­
ti duznika kao sto се to faktor uraditi. 

ТrеЬа naglasiti da, osim evidentnih predno­
sti, faktoring ima i nedostataka kao sto su: 
• Finansiranje је kratkorocno, 
• Faktoring nastaje samo kad је faktor siguran 

u bonitet duznika, 
• Finansiraju se samo klijenti veceg oblma po­

slovanja. 

Ukoliko se kao faktor pojavljuje banka, onda 
se taj posao naziva forfetingom i zakljucuje se 
samo za jedan posao, а ne za vise (kao sto је slu­
caj u faktoringu). 

OBRACUN FAKTORINGA (primjer) 

Preduzece NF је izvezlo robe u vrijednosti 
od 10 000,00 КМ (faktura 1/06 u vrijednosti 
od 6.000,00 КМ i faktura 2/06 u vrijednosti od 
4.000,00 КМ). Ispostavljena је Notifikaciju br: 
NFl/06. Nakon prihvata Notifikacije od faktora, 
na ziro-racun izvoznika dospijeva 8.000,00 КМ. 
Kupac је pravovremeno uplatio na racun faktora 
iznos od 6.000,00 КМ, а zatim iznos od 4.000,00 
КМ. Faktor је uplatio razliku izvozniku (nakon 
odbltka administrativne provizije, kamate".). 

Obracun: 
Faktura 1 /06 
Faktura 2/06 
Uplaceno 
Kamata4 

Adm. prov. 
Razlika za up. 

6.000,00 км 
4.000,00 км 
8 000,00 км 

120,00 км 
50,00 км 

1.830,00 км 

Nakon uplate faktor salje izvozniku izvje5taj u ko­
jem i navodi visinu kamate, administrativnu proviziju". 

4 Кamata је 9% godisnja, obracunata је za dva njeseca na 
iznos od 8.000,00 КМ. 

Obracun kamate izgleda ovako: 

FVn=Y (1+-t )т 
Gdje је: т 

FV n = buduca vrijednost za broj perioda 
n = broj perioda 
РУ= sadasnja vrijednost 
i = kamatna stopa 
m = broj obracuna godisnje 

knjizenje faktoringa 

Rb. konto OP.iS du u·e potralu"e 
1 212 Fa 1/06 6.000 

600 Fa 1/06 6.000 
l lzvozna faktura 

2 650 Fa 1/06 3.000 
120 Fa 1/06 3.000 

Razduzen·e skladista NC 
3 212 Fa 2/06 4.000 

ј 600 _fu)/06 4.000 
lzvozna faktura 1 

4 650 Fa 2/06 2.000 
120 Fa 2/06 2.000 

Razduzen·e skladista NC 
5 218 Potr. od faktora 10.000 

212 Potr. od ku аса 10.000 
Prenos otr. na faktora 

6 200 Ziro racun 8.000 
218 Potr. od faktora 8.000 

U laceno 80% potrazivan·a 
7 358 Admin. rov. faktora 50 

350 Kamate -faktorin 120 
543 Obaveze Р.Геmа faktoru 170 

k'!jesta · faktora za kam. i rov. 
8 543 Obaveze prema faktoru 170 

218 Potr. Р.О osn. faktoringa 170 
Zatvaran·e obaveza 

9 200 Ziro racu~- 1.830 
218 Potr. ро osn. faktorin~a 1.830_1 

Uplacena razlika 

PREDNOSTI 1 NEDOSTACI 
FAKTORINGA U ODNOSU NA KREDIT 

Ро svojoj sustini, faktoring је manje iskori­
steno sredstvo finansiranja na ovim prostorima. 
То uopce ne znaci da је i losije u odnosu na kre­
ditno zaduzenje, staviSe: 
1. Faktoringom dajemo u "zalog" potrazivanja, 

а ne nekretnine (sto је slucaj sa bankama), 
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2. Administrativni troskovi obrade zahtjeva su 
nizi nego kod banke, 

3. Кamate su vece nego kod banke (nije pravilo), 
4. Тroskovi pracenja izvoznikovog klijenta pa­

daju na teret izvoznika, 
5. Brza obrada zahtjeva nakon sklapanja ugo­

vora о faktoringu, 
6. Kamata је LIВOR plus 6%, а kod banke fik­

sno izmedu 1 О i 15%, 
7. Administrativna provizija је 0,6% minimal­

no 50,00 КМ, а kod banke 2% jednokratno 
na odobreni kredit. 

Ovi razlozi Ы trebali blti dovoljni za razmisljanje 
о sklapanju ugovora sa faktoring organizacijom. 

DIJELOVI UGOVORA О FAKTORINGU 

Svaki ugovor о faktoringu treba da ima op­
ste i posebne elemente. U skladu sa Zakonom о 
oЬligacionim odnosima, ugovor Ы trebao imati: 
1. Subjekte ugovora (naziv, sjediste, predstavnici".), 
2. Predmet ugovora (svrha ugovora), 
3. Postupak (apliciranje, iznosi i valuta, mjesto 

i vrijeme uplate), 
4. Kamatu, 
5. Administrativne troskove, 
6. Ostale troskove, 
7. Porez, 
8. Informacije о kupcu, 
9. Notifikacije potraiivanja (priznavanje izvo-

znikovih potrazivanja od faktora), 
10. Ustupanje potraiivanja (prenos na faktora), 
11. Jemstva (bankovne i druge garancije), 
12. NaCin naplate faktora, 
13. Ovbltenja banci za izvrsenje placanja faktoru, 
14. Valutu, 
15. Mjesecno izvje5tavanje (izvoznikovo i faktorovo), 
16. Ogranicenja izvoznika u pogledu raspolaga-

nja novcem i robom, 
17. Spor i nadleznost suda, 
18. Kontrolu izvoznikovog poslovanja, 
19. Pracenje kupca, 
20. Implementaciju zakonskih i inih normi, 
21. Obavjestavanje, 
22. Raskid ugovora, 
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23. Zavrsne odredbe, 
24. Priloge (primjeri notifikacija, obavjestenja".), 
25. Tumacenje pojmova, 
26. Datum i mjesto ugovora, 
27. Potpis ugovornih strana. 

ZAKLJUCAK 

U naglasenoj privrednoj nestabllnosti, kao 
sto је slucaj u BiH, preduzeca pokusavaju na ra­
zne naCine premostiti nelikvidnost i finansiranje 
poslovno-razvojnih projekata. U tim izvorima i 
faktoring se pominje kao argument. Ali, kao i sve 
na ovim prostorima, pojavljuje se puno razloga 
da preduzeca ne koriste ovaj nacin finansiranja. 
Тi razlozi su: nedovoljna konkurencija faktoring 
firmi, nedovoljna zakonska legislativa, skupi izvo­
ri finansiranja kako u bankarskom sektoru tako 
i u prateCim djelatnostima, preveliki zahtjevi za 
garancijama, naglaseno nepovjerenje u profita­
bllne oЬlasti izvoznih industrija". 

Ljudima u privredi ostaje da se bore za svoju 
pozicija, "mole" za kredite i garancije, i da cekaju 
bolje dane i stvarni ulazak evropskih integracija 
na ove prostore. 

LITERATURA 

1. "UPRAVLJANJE FINANSIJAМA", drugo dopunjeno 
izdanje, dr Adnan Rovcanin, Ekonomskl fakultet, Sa­
rajevo, 2004. 

2. "OSNOVE FINANSIJSKOG MENADZMENTA", 
deveto izdanje, James Van Horn, John Wachowicz, 
Mate, Zagreb, 2002. 

3. "RACUNOVODSТVO", prof. dr MehmedJahic, Re­
vicon, Sarajevo, 2001. 

4. "FINANSIJSКA МАТЕМАТIКА", dr Branko Тrklja, 
Ekonomskl fakultet, Sarajevo, 2002. 

5. "TRZISTE NOVCA I TRZISTE КАРIТАLА'', dr Zi­
vota RistiC, Beograd, 1990. 

6. "MENADZERSKO RACUNOVODSТVO", dr Vin­
ko Belak, Zagreb, 1995. 

7. "POREZNI SAVJETNIK", Momir Stefanovic, dipl. 
оес" Revicon, Sarajevo, 2003, 

8. "SluZЬeni glasnik ВiН'', broj 62/04 
9. Ostala literatura 
10. Ugovori о faktoringu iz prakse 
11. Razgovor sa korisnicima i davaocima faktoringa 


